




Prodotti, Servizi e Presenza Internazionale
a sostegno dell’operatività con l’Estero

delle imprese italiane



Strumenti di Pagamento e Copertura del Rischio 
Commerciale

a sostegno dell’operatività con l’Estero

Dir. Mario De Luca
Responsabile Servizio Commerciale Estero e Rete Estera 

Banca Monte dei Paschi di Siena SpA



Punti di forza del Gruppo Montepaschi

Esperienza nel
settore estero

Consolidate relazioni
di cooperazione

Accordi con banche 
internazionali

Elevata quota
di mercato

Diffusa presenza 
all’estero

Ampia gamma di 
prodotti e servizi

Il Gruppo Montepaschi ha maturato una significativa esperienza nel settore estero,
supportando oltre 25.000 imprese nello svolgimento delle loro attività internazionali

Il Gruppo Montepaschi è il 3° operatore italiano e vanta una quota di mercato
significativa nell’intermediazione dei flussi di interscambio commerciale con l’estero

Solide relazioni di cooperazione con le maggiori istituzioni nazionali e sovranazionali
attive nel comparto estero (SACE, SIMEST, BERS, IFC, ecc.)

Più di 3.000 rapporti di corrispondenza nel mondo e molteplici accordi di partnership
operativa con grandi banche internazionali e primari operatori locali

Presenza diretta sulle piazze internazionali attraverso 13 presidi in 11 Paesi (Banche
controllate, Filiali e Uffici di Rappresentanza)

Gamma di prodotti e servizi volti a soddisfare tutte le principali esigenze della clientela
nei processi di espansione commerciale, delocalizzazione produttiva e investimento sui
mercati esteri

Capillare presenza sul 
territorio nazionale

Diffusa rete di centri dedicati alle PMI supportati da Specialisti di prodotto estero con
elevate competenze professionali nel comparto.



Prodotti e Servizi specialistici per l’estero (1/5)

Buyer’s Credit
• Finanziamento a favore di controparti bancarie o corporate esteri per il

regolamento di forniture export, eventualmente assicurato da polizza SACE ad hoc

Sconto pro soluto
con voltura di polizza SACE

• Smobilizzo di crediti rappresentati da promissory notes / bills of exchange a fronte
di esportazioni italiane di beni e servizi, con contestuale voltura in favore della
Banca della relativa polizza SACE

Conferme di crediti 
documentari

• Conferme di lettere di credito emesse da banche estere a fronte di esportazioni di
merci e/o forniture di servizi da parte di esportatori italiani, assistite da eventuale
copertura assicurativa SACE

Supplier’s Credit
• Dilazione di pagamento concessa dall’esportatore al committente estero per il

regolamento di forniture di merci e servizi



Prodotti e Servizi specialistici per l’estero (2/5)

Rilascio di garanzie contrattuali
• Bid Bond

• Advance Payment Bond

• Performance Bond

• Retention Money Bond

Copertura rischi di cambio,
tasso e materie prime

• Cambi: termini, opzioni e derivati strutturati

• Tassi: Irs, Cap e derivati strutturati

• Materie prime: commodity derivatives

Sistema “Export Banca”
• Il Gruppo aderisce alla Convenzione ABI-SACE-CDP finalizzata a finanziare le

imprese e l’export italiani attraverso l’erogazione di finanziamenti con provvista da
parte della Cassa Depositi e Prestiti e la contemporanea copertura assicurativa da
parte di SACE

• Finanziamento concesso dalla Banca a PMI per operazioni d’investimento
all’estero e di internazionalizzazione d’impresa: costituzioni di joint venture,
fusioni e acquisizioni, partnership, innovazione tecnologica/di processo,
acquisizione di brevetti, tutela del “made in Italy”, ecc.

• Garanzia a prima richiesta SACE per il rischio di mancato rimborso del
finanziamento (max 70% del fin.to)

Credit Enhancement



Prodotti e Servizi specialistici per l’estero (3/5)

Factor internazionale breve 
termine

• Finanziamento a breve termine sottoscrivibile come Cessione del Credito con
modalità tecnica dell’anticipazione pro soluto.

• Smobilizzo di tutti i crediti certi liquidi ed esigibili nei confronti di controparti di
altri Paesi aventi positivo merito creditizio, ed associati al riconoscimento
incondizionato del credito oggetto di anticipazione da parte del debitore estero.

• E’ un nuovo modello di assistenza alla clientela interessata ad espandersi
commercialmente all’estero o ad investirvi.

• Si offrono risposte a tutti i possibili problemi dell’impresa non sufficientemente
strutturata per affrontare in autonomia tutte le sfide legate alla penetrazione dei
mercati esteri.

• Ciò anche grazie anche ad un parterre di relazioni istituzionali (ICE, SACE, SIMEST,
il sistema camerale internazionale) e alla collaborazione con un qualificato gruppo
di provider professionali in grado di integrare l’offerta più tradizionalmente
bancaria in ambiti quali l’assistenza legale e fiscale, il business matching,
l’informativa sulle controparti estere e la loro valutazione commerciale, senza
tralasciare le interessanti opportunità di business scouting offerte dai mercati
esteri.

Servizi per 
l’internazionalizzazione

Ulteriori informazioni sono 
reperibili  nell’Intranet Aziendale 

al seguente indirizzo: 
http://intranet.gruppo.mps.local/intranet/Capogr
uppo/Aziende/SupportiCommerciali/Estero/Pagi

ne/Internazionalizzazionediimpresa.aspx

http://intranet.gruppo.mps.local/intranet/Capogruppo/Aziende/SupportiCommerciali/Estero/Pagine/Internazionalizzazionediimpresa.aspx


Prodotti e Servizi specialistici per l’estero (4/5)

ASSICURAZIONE CREDITI EULER HERMES 



Prodotti e Servizi specialistici per l’estero (5/5)

ASSICURAZIONE CREDITI EULER HERMES 



Gestione del Rischio Cambio – Strumenti di Copertura

Dir. Massimo Gatti
Responsabile Ufficio Estero – Area Toscana

Banca Monte dei Paschi di Siena SpA



Il rischio cambio (1/3)

COS’E’?
si sostanzia nella probabilità che i tassi di cambio

subiscano una variazione indesiderata

CHI LO 

SUBISCE?

le AZIENDE che presentano posizioni

import/export in valute non Euro.

QUAL E’ 

L’IMPATTO

una variazione indesiderata del tasso di cambio

comporta una contrazione degli utili per la

presenza di minusvalenze su cambi (aumento di

costi per le importazioni, diminuzione dei ricavi

per le esportazioni)

SOLUZIONE ? 
COPERTURE A TERMINE 

STRUMENTI DERIVATI SU CAMBI



Il rischio cambio (2/3)

CONTRATTI A 
TERMINE 

FISSI, 
FLESSIBILI O 

SEMI-
FLESSIBILI

OPZIONI SU 
CAMBI

È un contratto con il quale le parti (cliente e Banca) si
obbligano a scambiarsi, alla scadenza stabilita (Termini Fissi) o
entro la scadenza stabilita (Termini Flessibili o Semi-Flessibili)
il controvalore in euro/divisa dell’importo contrattuale al
cambio predeterminato nel contratto stesso.

E’ considerato da BMPS uno strumento di pagamento per cui
non c’è l’obbligo di del Codice Lei, ma una molto più semplice
rappresentazione in bilancio (a differenza dei Derivati)

È l’acquisto, attraverso il pagamento di un premio, il
diritto, ma non l’obbligo, a comprare (call option) o a
vendere (put option) un determinato quantitativo di
divisa contro altra divisa, o contro euro, a una data
futura e ad un cambio prefissato (strike).



Il rischio cambio (3/3)

AZIENDA IMPORTATRICE DI MATERIALI TESSILI

Trattasi di azienda commerciale che firma un ordine di 500.000 USD per effettuare 
forniture per un totale di € 500.000, pertanto con una marginalità  di circa l’11,50%, 
tenuto conto delle quotazioni attuali del cambio euro/dollaro (EUR/USD).
Il pagamento della fornitura avverrà a 90 giorni dalla spedizione della merce che 
avverrà tra 3 mesi.

Oggi il cambio EUR/USD è 1,1150, il cliente può fissare il prezzo, con un contratto a 
termine,  per l’intera fornitura ad un cambio addirittura migliore: 1,1250, fissando 
così l’esborso pari a € 444.444,44, con una marginalità che cresce al 12,50%.

Se non viene fissato il cambio, invece, l’azienda tra 6 mesi si troverà di fronte scenari 
diversi a seconda dell’andamento del cambio che, se dovesse andare alla parità, 
annullerebbe ogni marginalità dell’operazione.



Cina - Operatività della Filiale di Shanghai

Dir. Mario De Luca
Responsabile Servizio Commerciale Estero e Rete Estera 

Banca Monte dei Paschi di Siena SpA



Filiale di Shanghai (1/3)

FILIALE DI SHANGHAI - OVERVIEW 

La filiale di Shanghai mette a disposizione una vasta gamma di prodotti e servizi 
«corporate» rivolti a prevalentemente a: 
• Società locali interamente detenute da investitori italiani (Italian «WOFEs»: 
Wholly Owned Foreign Enterprises) 
• Joint-venture italo-cinesi 
• Società locali con rapporti commerciali con l’Italia 

L’offerta è integrata con quella della Rete Italia della Banca, a completamento delle 
esigenze di internazionalizzazione della clientela che opera con la Cina. Gli uffici di 
rappresentanza di Pechino e Canton integrano e supportano l’azione di assistenza 
alla clientela nel vasto territorio cinese. 

La filiale mantiene strette relazioni con le principali banche locali presso le quali 
potrà introdurre la clientela per servizi di base fruibili solo da una banca locale «di 
prossimità»: operatività cash, retail, monetica. 



Filiale di Shanghai (2/3)

FILIALE DI SHANGHAI – PRODOTTI E SERVIZI 

CONTI CORRENTI IN YUAN RMB 
CONTI CORRENTI IN DIVISA ESTERA (USD, EUR, etc.) 
FINANZIAMENTI IN YUAN RMB E IN DIVISA ESTERA 
TRADE FINANCE:
• Notifica e negoziazione L/C emesse da filiali italiane della Banca ed altre 

corrispondenti con eventuale negoziazione dei documenti 
• Sconto pro-soluto di L/C confermate da banche italiane ed estere 
• Emissione L/C, stand-by L/C e garanzie internazionali (Bid Bond, Performance 

Bond, Advance Payment Bond) 
• Emissione di garanzie in Yuan RMB 
• Incassi e pagamenti sull’estero 



Filiale di Shanghai (3/3)

FILIALE DI SHANGHAI – FINANZIAMENTI 

La filiale di Shanghai mette a disposizione della clientela presente direttamente in 
Cina linee di credito per il finanziamento, in divisa estera e locale (Yuan RMB), del 
capitale circolante e delle immobilizzazioni. 

Le agevolazioni creditizie Revolving Credit Facility a breve termine per varie finalità, 
i Term Loan a medio termine, le garanzie, etc., hanno caratteristiche tecniche simili 
a quelle in uso presso le case-madri italiane presso le quali è attivabile una linea di 
credito «ad ombrello» delegabile alla sussidiaria cinese. 

Anche le start-up locali senza «credit history», se detenute da clientela italiana 
conosciuta e già valutata dalla Banca, possono accedere con rapidità alle nostre 
forme di finanziamento. 

La filiale è a disposizione per una valutazione preliminare sulle fattibilità di 
finanziamento, inclusa la verifica dell’ammontare del «borrowing gap». 



Parigi (Banca)
Bruxelles (Banca) 

Europa

Mosca (Uff. Rappr.)

Russia

Istanbul (Uff. Rappr.)

Turchia

Shanghai (Filiale)
Guangzhou (Uff. Rapp.)
Pechino (Uff. Rappr.) 

Cina

Algeri (Uff. Rappr.)
Casablanca (Uff. Rappr.)
Il Cairo (Uff. Rappr.)
Tunisi (Uff. Rappr.)

Nord Africa

Mumbai (Uff. Rappr.)
India

MPS: presenza Internazionale



Principali accordi operativi e di corrispondenza internazionali



Prodotti e Servizi della Rete Estera

Altri servizi forniti alla clientela 

• Informazioni ed assistenza di natura commerciale, valutaria, legale, fiscale e 
logistica 

• Ricerche di mercato per l’individuazione di partner e/o rappresentanti locali

• Consulenza per la costituzione di società all’estero

• Presentazione e assistenza presso enti ed istituzioni locali, organismi finanziari e 
studi professionali 

• Consulenza tecnico-bancaria 

• Assistenza per la partecipazione a missioni imprenditoriali, seminari, esposizioni e 
fiere commerciali

• Assistenza nelle pratiche commerciali

• Servizi integrati
di assistenza e consulenza
a sostegno dei processi di
espansione all’estero
delle imprese

• Servizi forniti anche 
attraverso una rete di 
qualificati professionisti 
locali



Dir. Massimo Gatti
Responsabile Ufficio Estero – Area Toscana

Banca Monte dei Paschi di Siena SpA

Forme di finanziamento a medio termine a 
supporto dell’internazionalizzazione



Finanziamenti a medio termine  per l’internazionalizzazione (1/5)



Finanziamenti a medio termine  per l’internazionalizzazione (2/5)



Finanziamenti Simest

Sosteniamo la tua impresa con uno strumento conveniente e adatto per ogni fase 
della sua crescita sui mercati esteri.

I nostri Finanziamenti agevolati per l’Internazionalizzazione coprono le spese per:
- la Partecipazione a fiere, mostre e missioni di sistema per promuovere il tuo 
business all’estero;
- gli Studi di fattibilità necessari per aiutarti a fare la scelta migliore;
- l Programmi di inserimento sui mercati extra UE della tua azienda attraverso 
l’apertura delle prime strutture commerciali;
- I Programmi di assistenza tecnica per la formazione in loco del tuo personale.
Inoltre, aiutiamo la tua piccola e media impresa a rafforzarsi per competere 
meglio attraverso i finanziamenti per la Patrimonializzazione delle PMI 
esportatrici.

Finanziamenti a medio termine  per l’internazionalizzazione (3/5)

https://www.simest.it/Prodotti-E-Servizi/Finanziamenti-Per-LInternazionalizzazione/Partecipazione-A-Fiere-E-Mostre/Partecipazione-A-Fiere-E-Mostre.kl
https://www.simest.it/Prodotti-E-Servizi/Finanziamenti-Per-LInternazionalizzazione/Studi-Di-Fattibilita/Finanziamento-Studi-Di-Fattibilita.kl
https://www.simest.it/Prodotti-E-Servizi/Finanziamenti-Per-LInternazionalizzazione/Programmi-Di-Inserimento-Sui-Mercati-Extra-UE/Programmi-Di-Inserimento-Sui-Mercati-Extra-UE.kl
https://www.simest.it/Prodotti-E-Servizi/Finanziamenti-Per-LInternazionalizzazione/Programmi-Di-Assistenza-Tecnica/Programmi-Di-Assistenza-Tecnica.kl
https://www.simest.it/Prodotti-E-Servizi/Finanziamenti-Per-LInternazionalizzazione/Patrimonializzazione-Delle-PMI-Esportatrici/Patrimonializzazione-Delle-Pmi-Esportatrici.kl


Finanziamenti a medio termine  per l’internazionalizzazione (4/5)

Partecipazione al capitale di imprese extra UE

Partecipazione diretta di SIMEST: fino al 49% del capitale dell'impresa estera (con sede 
in un Paese extra UE) e comunque non superiore alla partecipazione dell'impresa 
italiana promotrice.
L'acquisizione della partecipazione può essere prevista in fase di:
• costituzione della società estera (iniziative greenfield)
• aumento di capitale sociale (finalizzato ad un potenziamento della società estera)
• acquisizione da terzi (operazioni di M&A).

Durata della partecipazione: fino a 8 anni. Remunerazione sul capitale investito da 
SIMEST ed eventuali garanzie sono definite caso per caso.
Benefici
• Disponibilità di risorse finanziarie complementari
• Presenza nella compagine societaria di un partner istituzionale che affianca la tua 

impresa nell'inserimento in nuovi mercati e aree geografiche
• Possibilità di richiedere la partecipazione aggiuntiva del Fondo di Venture Capital
• Riduzione del costo del finanziamento della quota diretta di partecipazione grazie al 

contributo in conto interessi.

https://www.simest.it/Prodotti-E-Servizi/Partecipazioni-Al-Capitale/Partecipazione-Al-Capitale-Di-Imprese-Extra-UE/Partecipazione-Al-Capitale-Di-Imprese-Extra-UE.kl


Finanziamenti a medio termine  per l’internazionalizzazione (5/5)

Partecipazione al capitale di imprese UE
Partecipazione diretta di SIMEST fino al 49% del capitale dell'impresa europea. La 
partecipazione non prevede l'affiancamento di strumenti agevolativi.
L'acquisizione della partecipazione può essere prevista in fase di costituzione della 
società estera (iniziative greenfield), di aumento di capitale sociale (finalizzato ad un 
potenziamento della società estera) o in caso di acquisizione da terzi (operazioni di 
M&A).
Durata della partecipazione: fino a 8 anni.
Gli interventi di SIMEST possono riguardare aziende in crescita, sane e redditizie.
Remunerazione sul capitale investito da SIMEST ed eventuali garanzie sono definite 
caso per caso.
Benefici
• Disponibilità di risorse finanziarie complementari
• Rafforzamento della compagine societaria con un partner istituzionale per crescere 

sui mercati internazionali

https://www.simest.it/Prodotti-E-Servizi/Partecipazioni-Al-Capitale/Partecipazione-Al-Capitale-Di-Imprese-Extra-UE/Partecipazione-Al-Capitale-Di-Imprese-Extra-UE.kl


La Rete della filiera Estero BMPS



Gruppo Montepaschi

Contatti in Italia – Direzione Generale 

Banca Monte dei Paschi di Siena

Direzione Generale

Area Estero

Via Mazzini 23

53100 SIENA SI

Servizio Commerciale Estero 

Responsabile: Mario De Luca

Tel. +39 0577 293795  mario.deluca@mps.it

Settore Supporto Commerciale 
Reti

Responsabile: Michele Benigni

Tel. +39 0577 298228  
michele.benigni@mps.it

Settore Commerciale  

International Trade Finance

Responsabile: Roberto 
Capecchi

Tel. +39 0577 296716

roberto.capecchi@mps.it

mailto:mario.deluca@banca.mps.it
mailto:monic.porcari@mps.it
mailto:roberto.capecchi@mps.it


Responsabili Estero Aree Territoriali

Contatti in Italia – Rete BMPS

NORD OVEST

Responsabile: Filippo Fucci

02.6970 6637
e-mail: filippo.fucci@mps.it

TOSCANA 

Responsabile: Massimo Gatti

0577.298935
E-mail: massimo.gatti1@mps.it 

SUD E SICILIA

Responsabile: Antonio De Fazio

 081.7785303
e-mail: antonio.defazio@mps.it 

CENTRO E SARDEGNA

Responsabile: Fiorenzo Senese

 06.67347762
e-mail: firenzo.senese@mps.it

ANTONVENETA

Responsabile: Claudia Luberto

 049.6991667
e-mail: claudia.luberto@mps.it 



Ufficio Estero di Banca Monte dei Paschi di Siena in Toscana

Contatti in Italia – Rete BMPS

Responsabile Ufficio Estero 

Massimo Gatti

0577.298935
E-mail: massimo.gatti1@mps.it 

Responsabile Settore Middle Office 
Estero

Massimo Conti

0574.458472
e-mail: massimo.conti2@mps.it 

Responsabile Settore Commerciale 
Estero 

Duccio Cioni

 0577.293834
e-mail: duccio.cioni@mps.it

Per un servizio maggiormente vicino alle esigenze aziendali:

- 9 distaccamenti operativi : Arezzo, Firenze, Grosseto, Livorno, Lucca, 
Massa, Prato, Santa Croce sull’Arno e Siena.

- Presenza di 12 Settoristi Commerciali diffusa in tutta la Toscana.



I Settoristi Commerciali nel Territorio

Contatti in Italia – Rete BMPS

Lucca:

Federico Bonfiglioli
 0583.966887
e-mail:  federico..bonfiglioli@mps.it

Firenze:
Raffaella Piccini
055.4391356
E-mail: raffaella.piccini@mps.it

Iacopo Corsi 
055.4391349
E-mail: iacopo.corsi@mps.it

Arezzo:

Andrea Viti
0575.913417
E-mail: andrea.viti@mps.it

Empoli:

Roberto Bracali
0571.529155
e-mail: roberto.bracali@mps.it

Livorno:

Fulvio Bernocchi
 0586.843668
e-mail: fulvio.bernocchi@mps.it

Prato/Pistoia:
Jacopo Panti:
0574.458437
E-mail: jacopo.panti@mps.it

Laura Belli:
0574.458533
E-mail: laura.belli@mps.it

Santa Croce sull’Arno/Pisa:

Anna Bagnoli
0571.390242
E-mail: anna.bagnoli@mps.it

Siena/Grosseto:

Maria Giuseppa Natale
0577.298518
e-mail: 
mariagiuseppa.natale@mps.it

Massa:

Claudio Franciosi
0585.892442
E-mail: claudio.franciosi@mps.it

Poggibonsi/Val d’Elsa:

Valentina Vitale
0577.987671
E-mail: valentina.vitale@mps.it

mailto:federico..bonfiglioli@mps.it
mailto:raffaella.piccini@mps.it
mailto:iacopo.corsi@mps.it
mailto:andrea.viti@mps.it
mailto:roberto.bracali@mps.it
mailto:fulvio.bernocchi@mps.it
mailto:raffaella.piccini@mps.it
mailto:laura.belli@mps.it
mailto:anna.bagnoli@mps.it
mailto:mariagiuseppa.natale@mps.it
mailto:claudio.franciosi@mps.it
mailto:valentina.vitale@mps.it


Contatti Estero – Uffici di Rappresentanza

ALGERI

Indirizzo:

MPS BANKING GROUP
Algiers Representative Office
88 Boulevard Krim Belkacem
16000 ALGIERS
Algeria

 +213 21 64 22 44 / 64 55 23 
 +213 21 64 17 53

MOSCA

Indirizzo:

MPS BANKING GROUP
Moscow Representative Office
Romanov Pereulok, 4
125009 MOSCOW
Russian Federation

 +7 495 926 17 46
 +7 495 926 17 45

TUNISI

Indirizzo:

MPS BANKING GROUP
Tunis Representative Office
Immeuble Msedi/Gouia, 2° Etage, Apt. 2.2
Rue du Lac Constance
Les Berges du Lac – 2035 TUNIS 
Tunisia

 +216 71 961 060
 +216 71 961 381

Il CAIRO

Indirizzo:

MPS BANKING GROUP
Cairo Representative Office
10,Saray El Gezira Street ‘’ Soliman House’’
Apt n.5, second floor
11211 CAIRO
Egypt

 +20 2 2735 84 61
 +20 2 2735 84 63

ISTANBUL

Indirizzo:

MPS BANKING GROUP
Istanbul Representative Office
Elmadag, Suzer Plaza, 25th Floor, Apt.2505 
Askerokagi Cad. 15 
34367 Sisli - ISTANBUL
Turkey

 +90 212 251 4087/88/89
 +90 212 251 3001

FRANCOFORTE

Indirizzo:

MPS BANKING GROUP
Frankfurt Representative Office
An der Hauptwache, 7
60313  FRANKFURT/M
Germany

 +49 69 273 90 20 
 +49 69 273 90 225

CASABLANCA

Indirizzo:

MPS BANKING GROUP
Casablanca Representative Office
197 Bd Zerktouni, angle Rue Chella
4ème Etage, Bureau 12
20100 CASABLANCA
Morocco

 +212 5 22 395 025 / 046
 +212 5 22 398 679

PECHINO 

Indirizzo:

MPS BANKING GROUP
Beijing Representative Office
1602 China World Tower 1
1, Jianguomenwai Street
100004 BEIJING
P.R. China

 +86 10 650 531 36 / 37 / 38
 +86 10 650 531 39

GUANGZHOU

Indirizzo:

MPS BANKING GROUP
Guangzhou Representative Office
Unit 1708, Tower A, Center Plaza
161 Linhexi Road, Tianhe District
510620 GUANGZHOU 
P.R. China

 +86 20 3825 1001 / 1002
 +86 20 3825 1003

MUMBAI

Indirizzo:

MPS BANKING GROUP
Mumbai Representative Office
Dhanraj Mahal Bldg., Unit F-42, F Block
Chhatrapati Shivaji Maharaj Marg
Apollo Bunder – 400 001 MUMBAI 
India

 +91 22 2202 4478 / 4471 / 2283 0117
 +91 22 2202 4477



Contatti Estero – Filiali e Sussidiarie

Filiali

MONTE PASCHI BANQUE

Direttore Generale: Daniele Bastianelli

Indirizzo:

Monte Paschi Banque SA
7, Rue Meyerbeer
75009 PARIGI
FRANCE

 +33 1 4007 89 00
 +33 1 4742 33 14 / 4266 02 35

BANCA MONTE PASCHI BELGIO

Direttore Generale: Schintu Fabrizio Angelo

Indirizzo:

Banca Monte Paschi Belgio SA
Rue Joseph II, 24
1040 BRUXELLES 
BELGIQUE

 +32 2 220 72 11
 +32 2 218 83 91

Sussidiarie

SHANGHAI

Titolare: Paolo Lucioli

Indirizzo:

Banca Monte dei Paschi di Siena SpA
Shanghai Branch 
25th Floor - Unit 2501-2503
Platinum Building, 233 Taicang Road
200020 SHANGHAI 
P.R. CHINA

 +86 21 5383 0417 / 18
 +86 21 5383 04 11
paolo.lucioli@mps.it 




